
Franchise-Konzept

________________________________________________________________

Die vielfältigen Vorteile, die sich durch „Montana-Franchise“ ergeben möchten 
wir Ihnen hier im  Einzelnen aufzeigen.  

1. Gemeinsames Logo
Ein gemeinsamer Name, der beim Patentamt als eingetragenes 
Warenzeichen geführt wird, sowie ein einheitliches Firmenlogo tragen in 
erheblichem Maße zur Steigerung des Images und Bekanntheitsgrades bei. 
Unser Ziel ist es, dass der Gast mit dem Namen „Montana“ den gleichen 
Standard, ein gutes Preis-Leistungs-Verhältnis, eine gemütliche Atmosphäre, 
Freundlichkeit und aufmerksamen Service verbindet.

2. Qualitätssicherung
Durch erarbeitete und ständig evaluierte Standards wird die Qualität auf ein 
hohes Niveau gebracht und gehalten. Qualitätskontrollen und die 
Bearbeitung des Beschwerdemanagements helfen, Schwachstellen zu 
erkennen und zu beheben. Das hilft uns, zeitgemäß voran zu gehen, die 
Gäste zufrieden zu stellen und uns auf dem starken Markt behaupten zu 
können.

3. Gemeinsames Marketing
Gemeinsamkeit macht stark. Franchisenehmer bilden eine starke Werbe-
gemeinschaft. Die Kosten für überregionale Werbung werden von allen 
getragen. So senken Sie z.B. Ihre Reisekosten für Sales Calls bei 
Reiseveranstaltern, der Hausprospekt kosten Sie nur noch einen Bruchteil 
der bisherigen Kosten und liegt darüber hinaus in allen Montana Hotels aus. 
Mit jedem neuen Montana Hotel wächst auch der Bekanntheitsgrad Ihres 
Hauses.

4. Internet-Präsens
(www.montana-hotels.de) Alle Montana Hotels sind mit einer eigenen 
Homepage im Internet vertreten und über „www.montana-hotels.de“ oder 
„www.autobahn-hotels.de“ zu erreichen. Darüber hinaus ist Montana in über 
1000 Suchmaschinen weltweit zu finden. Schon jetzt verzeichnen wir ca. 
1000 Zugriffe auf unsere Homepage pro Tag, d.h. ca. 360.000 im Jahr.
Direkte Buchungen über Internet sind möglich.

Gut,  daß es ontana gibt !

Ansprechpartner: Rudi Heuschkel 

Helisosteig 26
34445 Bad Arolsen

E-Mail: rheuschkel@montana-hotels.de
Internet: www.montana-hotels.de

Nürnberg-West
Oberasbach
Am Rathaus 5-7
Tel. 0911/969860

Ellwangen
Max-Eyth-Straße 44
Tel. 07961/933810

Lauenau
Hanomagstr. 1
Tel. 05043/91190

Diemelstadt
Zum Jungfernborn 1
Tel. 05694/97970

Kassel-Süd
Guxhagen
Tel. 05665/94650

Senden/Münster
Am Dorn 3
Tel. 02536/34350

Limburg
Am Schlag 19
Tel. 06431/21920

M ontana Hotels

Lehrte
Raiffeisenstr. 18
Tel. 05132/86910

Bremen
Europaallee 1-3
Tel. 0421/458570



5. Public Relations
Wir platzieren redaktionelle Beiträge in lokalen und überregionalen Presseorganen. Je 
stärker die Montana Hotel Gruppe wächst, desto größer ist auch das Interesse an 
unseren Aktionen und Angeboten.

6. Werbung
Der gemeinsame Hausprospekt, die Tischsets mit allen Montana Standorten, 
Werbemittel wie Fahnen, Gästefragebögen, Briefbögen, Rechnungsformulare, 
Visitenkarten etc. gehören zur Grund-ausstattung eines jeden Montana Hotels. Durch 
den gemeinsamen Einkauf werden die Kosten hierfür auf einem niedrigen Niveau 
gehalten.

7. Schulungen
Als erfolgreicher Hotelier wissen Sie, wie wichtig es ist, die gewonnenen Gäste an Ihr 
Haus zu binden. Hierzu gehört in erster Linie freundliches, effektives und gut geschultes 
Personal. Regelmäßige Schulungsangebote durch namhafte Trainingsinstitute werden 
allen Montana-Mitarbeitern ermöglicht.

8. Meetings – Austausch mit den Kollegen
In regelmäßigen Abständen treffen sich die Montana Geschäftsführer mit dem 
Franchisegeber, um neue Werbestrategien zu entwickeln, neue Impulse zu geben bzw. 
zu bekommen und Erfahrungen auszutauschen. Es ist für jeden Geschäfts-mann ein 
Gewinn, durch Gespräche mit Kollegen, den eigenen Betrieb auch einmal aus einer 
anderen Perspektive zu sehen, Kostenvergleiche anzustellen etc.

9. Einkauf
Rahmenabkommen mit namhaften Firmen bieten die Möglichkeit, die Kosten zu senken 
und somit den Gewinn zu steigern. Als starke Einkaufsgemeinschaft haben Montana 
Hotels viele Vorteile gegenüber Einzelunternehmen. Das Gleiche gilt für die Disagios.   

10. Versicherungen
Als Franchisegeber können wir Ihnen Versicherungstarife bieten, die konkurrenz-los 
günstig sind.

11. Pre-Opening
Für jeden neuen Franchisenehmer gestalten wir ein individuelles, auf sein Hotel 
abgestimmtes Pre-Opening Programm. Sie erhalten eine umfassende Einführung in das 
Montana Computerprogramm für alle Empfangsmitarbeiter. Ferner kann auf Wunsch 
eine mehrtätige Schulung in unserem Schulungsbetrieb durchgeführt werden. 

Ich hoffe, die hier aufgeführten Vorteile haben auch Sie überzeugt.
Immer mehr Hotels schließen sich zu Kooperationen zusammen, da sie merken, dass sie 
allein auf dem Markt nicht oder nur schwer bestehen können.

"Die Vergangenheit ist keine Couch zum Ausruhen sondern ein Sprungbrett in die Zukunft"

Nutzen auch Sie die Chance!  

Gut,  daß es ontana gibt !

Bei Rückfragen bzgl. Werbung und Marketing wenden Sie sich bitte an Herrn Kai-Uwe Ecker, 
Montana Hotel Bremen, Tel. 0421-458570.


